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GENERAL MANAGER DE SUDAMERICA HISPANA, SANTIAGO ELLJOVICH

Delta no teme a
acuerdos de Latam:
¢Un JBA no es

garantia de exito”

® El ejecutivo dice que con su red de alianzas pueden hacer
frente a la integracion que se busca aprobar en Chile.

POR MAGDALENA ESPINDSA

La sepunda linea aérea mds
grande del mundo no echa pie
atras cuando de competencia
en la industria se trata. En un
momento en gue el sector a
mivel global estd tendiendo
a la integracion de grandes
compaiiias, el general manager
de Sudameérica hispana de Delta,
Santiago Elifovich, explicd que
“un Joint Business Agreement
(JBA) mo es garantia de éxite™,
pues la clave es lograr una
buena coordinacidn entre sus
participantes.

Eneste tema, Deltatiens una
motensaecperiencia en el rubro,
ya gue la firma adrea es uno de
los principales miembros de
SkyTeam, la alianza comercial
de codigos compartidos mas
extensa de la indusiria, con
veinte miembros activos en
todos los continentes.

En una escala mds reglonal
Delta thene un solo JBA, en las
Tutas que conectan México con
Estados Unidos, cuyo pantrer es
AeroMixico. Mientras queenel
resto de los paises, laempresa
de capitales norteamericanos
thene acuerdos con Aerolineas

Argentinas y Gol, quienes tam=
bién son miembaos de Sy Team.

Segin Elijovich, las actuales
alianzasque mantiene Delta en
Latinoamérica son suficientes
para hacer frente a los dos
acuerdos que Latam Airlines
firmé con sus competidores
American Airlines y el Grupo
europeo IAG,

El éxito -explica- es “un
buen trabajo que logras con
tu socho y eso hace la diferen-
cia”. El gjecutivo indica que
los acuerdos que mantiene
Delta le permiten cubric una
gran parte del territorio local,
"Con NUesLios SOCios estamaos
convencidos de que este es el
Carming correcto, porgue nas ha
dado excelentes resultados™,

Por esta razon, la construc-
cidn de alianzas se ha convertido
en uno de los pilares funda-
mentales de crecimiento de
la compariia, donde el objetivo
serd seguir intensificando la
relacion con sochos actuales
¥ NUEYVos,

Segin estadisticas delaJunta
Aerondutica Civil, en 2018, la
cempatia movid poco mas de
127 mil pasajeros, un alza de
4% frente al ejercicio anterior,

loque implica 1,1% de partici=
paciin de mercado en el trifico
inwernacional de pasajeros que
vigne a Chile.

Foco corporativo

El segmentode ventas corpo-
rativas es el foco principal del
negocio de Delta en la regién.
Actualmente, fa firma tiene
cinco paises con frecuencias
diarias ~Chile, Argenting, Co-
lombia, Perl y Ecuador-, donde
huibo “un buen desempeno™ el
ailo pasado.

Explica Eljovich que a nivel
local, Chile lidera en el alza de
las ventas de vuelos corpo-
rativos, pues los dltimos dos
anes hubo un incremento en
tormoal 15%.

En esta misma linea, los
ajustes planeados para este
ano incluyen aumentar el ni-
mero de asientos en Colombia,
donde se incrementard un 14%
laoferta, pasando de 1992 245
para octubre,

Esto, porque en los aero-
puertos de Bogotd y Cartagena
laoperacidn funciona con naves
mas pequenas y, por lo tanto,
se busca equiparar con las que
58 manejan en paises como
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serd el aumento de
asientos en Colombia.

300

de las ventas de la
empresa son del drea
internacional.

Argentina, Pera y Chile, que
tienen una mayor capacidad.

Mayo ritmo

Segln las cifras del diti-
mo trimestre de la compaiiia,
Delta en su totalidad tuvo un
crecimiento mayor al esperado,
pues alcanzi un alza de 7,5%,
cuando se esperaba que fuera
N (oTno a 4%,

Seglin explica Santiago El-
jovich, la meta s mantener
la cueva de crecimiento ¥ au-
mentar el ritmo acteal. "La
buena noticia es que vemos
esas tendencias parael perodo
que viene", dice,

En términos de ingresos,

el 30% de la recaudaciin de la
comparfiia ~que totaliza unos
U85 10,000 millones- proviense
de sus operaciones fuera de
los Estados Unidos, elemento
que Delta busca cambiar, con
el objetivo de que sea equi-
valente al interno. Si bien, la
region latinoamericana tieneun
participacitn del 6% de los in-
gresos globales, en relacidna los
ingresos unitarios por pasajero
transportado, fue la que tuvoe]
mayor alza, en tomo a 2,4%, la
cual se produjo principalmente
por ¢l trdfico de paises como
Méxicoy el Caribe, ademds de
una recuperacion de Brasil, la
cual estiman continGeal alza.

TDLC aplaza alegatos en causas de telecomunicaciones

Mis tiempo del esperado para
preparar sus argumentos tendran
los distintos actores que estdn par-
ticipando en causas relacionadas
a temas de telecomunicaciones en
@l Tribunal de Defensa de la Libre
Competencia (TDLC).

Esto, porque el tribunal accedid
a correr una audiencia que estaba
programada para este 24 de abrilenel
marcode laconsulta impulsada por la
Subsecretaria de Telecomunicaciones
(Subtel) para definir el limite maximo
que cada companiia puede tener del
espectno radiceléctrico. Aungue hubo
dos ministros que se pronunciaron
en contra, ahora el encuentro sed el
27 de mayo, a las 15 horas.

® Audiencia de este
miércoles se corrid
un mes, igual que un
caso impulsado por
Telefdnica por el 5G.

El otro caso que se corrid fue en el
marco de la consulta gue prewntc'l
Telefonica para determinar si la re-
solucién donde 1a auteridad congelo
solo parcialmente la banda 3,5 GHz
genera ventajas a Entel y Claro de
cara a la licitacidn de la tecnologia 5G.

Esque la misma firma de capitales
espanoles pidic al Tribunal suspender
la clta que estaba fijada para el 7 de

maye. Acogiendo aquello, se fijé
para el 13 de junio a las 9.30 horas
¢l nuevo encuentro.

Cabe recordar que para implemen=
tar la tecnologia 5G, la Subtel habia
decidido congelar el usode esabanda,
donde estas dos compaiias tienen
cobertura nacional. Tras la oposicion
dela firma nacional y de la mexicana,
la autoridad revirtio parcialmente la
medida, donde las empresas estin
desarrollando servicios fijos a través
de redes inalambricas.

Por eso, ante el TDLC, Movistar
pidid que se evalie si el hecho de que
Entel y Claro puedan usar esa red los
deja mejor posicionados para cuanda
se liclte el 5G.



